
Bitte senden Sie uns Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen 
vorzugsweise per E-Mail an personalabteilung@langer-emv.de

Ihre Ansprechpartnerin bei uns:  Frau Julia Irrmisch
Wir freuen uns auf ein Kennenlernen!

I
Ihre Aufgaben

- Neuerschließung von Absatzmärkten weltweit und Neukundengewinnung
- Kundenstammpflege und allg. Kundenberatung weltweit
- Angebotserstellung und –bearbeitung, Verkaufsabschluss
- Terminverfolgung und Reklamationswesen 
-- Organisation und Teilnahme an nationalen und internationalen Messen 
  und Symposien

Ihr Profil

- Freude an der Kommunikation, Aufgeschlossenheit gegenüber Neuem, 
  Charisma, Verkaufstalent und Empathie
- Reisebereitschaft weltweit, interkulturelle Kompetenzen
- Gutes Verhandlungsgeschick, sicheres und eloquentes Auftreten
-- Technisches Interesse
- Gute bis sehr gute Englischkenntnisse, weitere Fremdsprachen sind sehr von Vorteil
- Ihre Arbeitsweise ist geprägt von Zuverlässigkeit, Motivation und Ergebnisorientierung

Das erwartet Sie bei uns

-  Ein flexibles Arbeitsumfeld mit abwechslungsreichen Aufgaben und Möglichkeiten 
  zum eigenverantwortlichen Arbeiten.
- Weltweite Dienstreisemöglichkeiten
- Flache Hierarchien in einem familiären Umfeld und einem motivierten- Flache Hierarchien in einem familiären Umfeld und einem motivierten Team.
- Ein unbefristetes Arbeitsverhältnis mit 30 Tagen Jahresurlaub.
- Verschiedene Angebote zur Mitarbeiterbindung (z.B. Gesundheitsangebote wie 
  Massagen, Weiterbildungsmöglichkeiten, Mittagessen in unserer Kantine).

Die Langer EMV-Technik forscht, entwickelt, produziert und berät auf dem Gebiet der 
elektromagnetischen Verträglichkeit (EMV).

Zum weiteren Ausbau unseres Teams suchen wir ab dem nächstmöglichen Eintrittstermin einen 
Kollegen (m/w/d) zur Unterstützung unserer Vertriebsabteilung.             
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